无形资产运营暨评估经典案例

后附『无形资产运营暨评估经典案例』

技术评估的必要性（技术评估展开篇）：
1、合资时可作价入股。按照《公司法》规定，一般企业无形资产占注册资本的比例不得超过20%，高新技术企业无形资产占注册资本的比例不得超过35%。但最近一些地方已打破了35%的上限，上海市新修订的高新技术成果转化《18条》中明确规定：科技成果转化项目以无形资产入股的比例可以超过35%，并且在项目公司中技术无形资产可以占绝对的控股权；近日中关村科技园条例出台后，北京工商局推出了新的企业登记注册管理办法，规定以高新技术成果出资所占注册资本和股权的比例不作限制，由出资人在企业章程中约定；武汉无形资产入股工业产权可占60%；郑州科技成果创办企业将没有上限规定；浙江专利技术入股可占50%以上股份；四川和南京也分别出台了相应的新政策。但科技成果到底值多少钱，技术价值能否得到合资方认可，这就需要对其技术无形资产进行评估，评估结论是合资双方确定技术所占股份比例的重要参考依据。

2、增加注册资本金。企业的注册资本金较小，在经营过程中就不能体现企业的形象和实力，可能会失去一些良好的合作和发展机会。注册资金50万与注册资金5000万的公司给人的印象决然不同。如果企业把无形资产评估作价增加注册资金，就能巧妙、真实的展示公司形象，迎来更多发展机遇。
3、吸引风险投资。风险投资公司不会让自己的钱去打水漂，他们对项目的筛选极其慎重，对技术项目的科技含量、新颖性、成长性、成熟性、风险性等都很关注，然而他们更关注的是技术项目的市场获利能力。一个处于初试、中试时期的项目如果没有风险投资的注入，往往会前功尽弃。但如果拿着权威无形资产评估机构对其技术无形资产出具的评估报告去找投资机构，一定会得到事半功倍的效果。

4、质押贷款。《担保法》第七十九条规定，商标专用权、专利权、著作权等知识产权可以出质质押贷款。产权人及银行对知识产权的价值认同是否统一，这就需要无形资产评估机构为其评估客观的公允价值。

5、交易的需要。在转让、拍卖、许可使用等情况下应对技术无形资产进行评估。

6、经济谈判的需要。合资合作方看中的往往不是机器设备、厂房等有形资产，而是技术、商标、网络资源等无形资产。即使不需要以无形资产作价入股，这些无形资产经过评估量化，也可在经济谈判中增加砝码。

7、为侵权索赔提供价值依据。中国加入WTO后，涉及到知识产权领域的侵权官司会越来越多，对知识产权损失的价值如何计算，这也需要无形资产评估机构的介入。

品牌评估的好处（品牌评估展开篇）：
    1、提高品牌的声誉。品牌经过评估，告诉人们自己的品牌值多少钱，以此可以显示自己的品牌在市场上的显赫地位。配以宣传，提高品牌知名度、美誉度，树立企业形象，展示企业实力。

    2、激励公司员工，增强品牌凝聚力。通过评估，不但可以向公司外部宣传品牌价值，更重要的是向公司内部员工传达公司品牌发展的健康状态，明确品牌长期发展的目标，激励员工的信心，从而增强品牌向心力。
3、品牌运营和资本运营的需要。将品牌从其他资产中分离出来，作为一项独立的资产去投入甚至控股新的合资公司，此时需要评估品牌的价值。在与外商合资时，很多国内品牌未经评估（如：洁花、孔雀、扬子、美加净等）就以低廉的价格甚至无偿让渡给外方，造成国有资产的流失。同样，在与国内公司合资时，也不应忽略本公司的无形资产价值。另外在重组、改制、上市等过程中也应对品牌资产进行评估。

4、品牌交易的需要。在品牌转让、拍卖等交易行为发生之前应进行品牌价值评估。 既避免无形资产流失，又能促成交易双方对交易价格达成共识。
    5、激励投资者信心。通过品牌评估可以让投资者对公司的价值有较正确的看法，增强投资者的信心，提高投资、融资的交易效率。在品牌特许经营、品牌许可使用、品牌质押贷款等经营活动中，品牌评估尤为必要。

6、摸清家底，为经营者提供管理、决策依据。对各个品牌价值作出评估后，有利于经营者对品牌投资做出明智的决策，合理分配资源，减少投资的浪费。

[无形资产运营暨评估经典案例]

“北京***科技发展有限公司 ”以价值人民币

6472万元的非专利技术全额进入注册资本

近日，一家高科技民营企业——北京***科技发展有限公司以价值人民币6472万元的非专利技术全额出资（占公司注册资本的比例99.57%）在北京市海淀区中关村注册成立，引起了社会的广泛关注。

非专利技术的名称为“供水系统节能优化技术”，该技术特点是根据供水系统所用的设备以及要求的工况，确定出满足工艺条件下最省电的水泵组合策略和优化调速策略，并计算出最低电耗值—目标电耗。该技术主要用于厂矿企业、市政（污水、自来水）、水利、大型建筑等部门的泵站、水厂、供排水车间、循环水车间等水泵系统的量化节能设计，量化节能分析，量化节能控制和节能改造，具有广阔的市场前景。该技术经科技情报查新表明：目前国内外尚无同类技术。

为了尽快把该技术成果推向市场，技术所有人拟注册成立北京***科技发展有限公司 ，为此，聘请北京评估公司对此项技术作了专项评估，评估价值为人民币6472万元，公司注册的评估、验资等资料经北京市工商行政管理局审查批准，北京***科技发展有限公司 于2003年1月22日在北京市海淀区中关村注册成立，公司注册资本6500万元，其中非专利技术出资6472万元，占注册资本的99.57%。

据悉，技术所有人以价值人民币6472万元的非专利技术全额进入注册资本，占公司注册资本的比例99.57%，是北京市海淀区中关村有史以来的第二家，表明高新技术等无形资产正逐渐得到社会的重视。 
[无形资产运营暨评估经典案例]

商标巧运作，春风翩然至

——“***”商标连续两年质押贷款成功

“峨眉多药草，茶尤好，异于天下。”“分无玉碗捧峨眉”。不仅历代文人对峨眉山的茶叶赞不绝口，而且产自峨眉山的***茶，其名也为陈毅元帅赠予。“***”商标于1989年经国家商标局批准注册，“***”商标权属四川省峨眉山***茶叶有限公司，该公司是一个以生产“***”系列名优茶为主，集茶叶栽培、生产、开发、加工、销售为一体的综合性经济实体，在实施“***”名牌战略中，公司积极推行以农户为基础，公司为龙头的农业产业化经营模式，走“公司+基地+农户”以及生产加销售、贸工农一体化的农业生产化发展路子，促进了茶叶支柱产业的形成，推动了一方经济的发展。2001年***公司委托北京评估公司对其拥有的“***”商标权无形资产进行了评估。随后用“***”商标在银行质押贷款二千万元，用于建基地、育龙头、树品牌、兴市场。“***”荣获中国国际茶博会金奖。2002年，“***”茶叶公司又委托北京评估公司对***商标权无形资产价值进行复评，其后，“***”茶叶公司又用***商标在银行质押贷款二千五百万元用于企业的生产发展。

何以“***”商标两次评估，就能连续两年在银行质押贷款成功呢？除了品牌战略的成功运作外，良好的银企合作关系、良好的经营主体、优质的评估报告、以及对无形资产的开发和利用越来越被社会各界所重视是成功的关键。评估基准日2002年8月31日，企业拥有总资产11060万元，所有者权益5547万元，实现利税总额1486万元，销售收入7892万元，资产负债率仅为49.85%，低于全行业良好值50.6%，正是由于四川省峨眉山***茶叶有限公司有较高的盈利水平和较强的长短期偿债能力，才使企业得以巧妙运作“***”，不尽春风翩然至。
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科研机构与企业联姻   “海水淡化”转为民用

——国家海洋局天津某研究所以技术出资占注册资金40%

国家海洋局天津某研究所于1984年成立后一直从事海水淡化技术的研究与设备开发。是我国专业开展海水利用研究、海水淡化技术研究的科研机构，经过20多年的发展，已经比较完整地掌握了海水淡化的工程设计的相关系数，完全具备了实现海水淡化产业化的技术基础。

海水淡化是当今世界竞相研究的高新技术，中国是继美国、日本之后世界上少数几个掌握海水淡化技术的国家之一。在全球水资源危机日益严重的情况下,20世纪70年代以来，大多数沿海国家由于水资源问题日益突出都直接卷入了海水淡化的发展潮流。目前，无论中东的产油国家或是西方的发达国家，都建设有相当规模的海水淡化厂或海水淡化示范装置。据统计，截止1997年底，全世界单台产量在100吨/日以上的淡化水日产量已达2300万立方米。海水淡化的产水成本大多在（0.67~2.5）US$/m3之间。

2000年12月4－5日，国家海洋局科技司组织专家在天津召开了“九五”国家科技攻关96－916项目“海水资源综合开发利用关键技术研究”部分专题验收会议，专家鉴定“低温多效蒸馏海水淡化技术”达到了国际同等容量装置的先进水平，海水淡化成本已经降至4元￥/m3，苦咸水的成本更降至2元￥/m3，如果进一步综合利用，则其淡化成本还可以大大降低。

     2002年10月，国家海洋局天津某研究所委托北京评估公司对“低温多效蒸馏海水淡化技术”进行评估，评估价值3600万元，公司以技术入股与青岛**集团合资组建新公司，公司注册资金4000万元，其中技术占40%。新公司预计产淡水40000 m3/d，生产淡水主要为民用。     
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甲肝疫苗发明者获得股价二千万

据新华社杭州电   一位病毒专家以自己卓著的科学研究在浙江省的一家高科技公司中获得了2000万元股份，占到这家公司总股本的近30%。以技术要素获得如此巨额的股本份额在浙江省乃至全国都凤毛麟角。

    中国科学院院士、著名的病毒学专家毛江森是以他的甲肝研究成果参与收益分配获得这份令人瞩目的回报。甲肝是中国一些地区发病率较高的肠道传染病。长期从事病毒学研究的毛江森决定攻克甲肝疫苗。他率领浙江省医学科学院的科技人员经过十年攻关，终于在1998年获得了效果较好的甲肝减毒活疫苗。

    这个成果当时就受到科学界的认可，并获得了国家发明二等奖。1992年，毛江森等人创建了普康生物技术公司，把这项成果投入到工业化生产当中。

有关部门曾做过统计，甲肝疫苗多年来在全国除台湾以外的各个省份都有应用，在使用甲肝疫苗的地区，甲肝的发病率正以每年20%左右的速度下降。去年，这项成果被卫生部列入重点推广计划。

浙江省出台了鼓励科技人员以技术要素入股参与分配的政策。普康生物技术公司做为改制试点备受关注。经评估公司评估，甲肝疫苗技术成果的价值确定为1881.64万元。其中，毛江森因贡献特别突出而享有42.62%的权益，计850.8万元。除此之外，公司从前三年的科技成果实施转化成功的新增利润中，提取20%划给毛江森，计772.4万元,加上历年工资、奖金节余中划给他的15.8万元以及他个人配股出资394.1万元，毛江森共获得2033.1万元股份。占到公司总股份的29.05%.
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陈先生以个人拥有的非专利技术对外融资获成功

陈先生毕业于中国医科大学，获妇科学硕士学位。陈先生研制开发的“***疫苗”非专利技术，先后在《人民日报》、《北京科技报》、《生活时报》、《健康咨询报》被报道，他发表的相关论文获北京市卫生局1997年度科技成果一等奖。

技术成果转化需要资金支持。2003年2月陈先生委托北京评估公司，对该项非专利技术进行了评估。评估人员在充分研究评估对象的基础上，通过大量的调查，取得了可靠的一手资料，根据该非专利技术的特点、所处行业国内外宏观经济的现实及趋势分析，采用收益现值法中的超额收益评估方法进行评估。评估结论得到了投资方的认可，融资款项顺利到位。
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以人为本，知识资本成为了

企业资本运营和发展的原动力

成立于1995年的山西***生物有限公司是太原国家高新技术开发区高新技术企业，公司以保障国家土壤安全为已任，专业从事生物酶工程、发酵工程、蛋白质工程基础理论研究和环境保护、三维复合肥料等产业领域的高新技术开发。在生物农业与环保产业两大领域已初步形成了具有完全自主知识产权的***肥料系列产品和城市污水污泥资源化利用的专有技术。

为了实现公司的发展战略，山西***公司坚持创新和技术扩散为动力的产业发展道路，产品研发中心和实验室设在北京中关村。公司以人为本，今年六月份委托北京评估公司对公司拥有的第一代“VT菌剂”制备非专利技术无形资产价值进行评估（评估值2887万元），将公司的股份全部量化细分给了技术专家，充分体现了知识的价值。

今年七月份，为进一步做大做强，公司又对“***三维复合肥”制造成套非专利技术无形资产价值进行了评估（评估值3336万元），并通过增资扩股的方式再次将技术股份量化给了个人。山西***生物有限公司以知识资本作为企业资本运营的原动力，吸引风险投资商介入，使公司在短短几年实现产品市场、技术市场、资本市场的三级超常规跨跃，实现了资产、利润、品牌的快速发展与扩张，公司注册资本由5年前的50万元迅速增加到5000万元，资产规模和经济效益取得了较大的增长。
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***科技公司以技术入股占44.4%

***科技电子信息系统有限公司是由信息产业部发起成立的大型电子信息科技企业。公司隶属于***科技集团，注册资金5000万元，资产总额28000万元。公司的电子信息系统方面的产品生产能力、系统设计能力、工程实施能力及质量保障能力在国内同行业中居于全面领先地位。公司自行研制的“网络巡警（ZZMonitor）”技术是一套内部局域网安全监控防护系统，它集网络入侵监测功能、局域网络安全风险评估、个人防火墙功能、文件加密功能和局域网络管理功能于一体，能有效地对大中型内部局域网进行保护和管理。该技术已申报发明专利, 2001年11月15日，该技术通过了公安部计算机信息系统安全产品质量监督检验中心质量检测。2002年9月，该技术通过了由信息产业部组织的科学技术成果鉴定。

为将技术迅速转化为生产力，2002年10月，公司委托北京评估公司对三项技术进行评估,评估价值820万元。公司以技术吸引外来资金1000万元，组建总投资1800万元的北京***网安科技有限公司，公司的三项技术作价800万元，占注册资金的44.4%。目前新公司已经成立，预计年产值6000万元，利润1800万元。

[无形资产运营暨评估经典案例]

北京***电气技术有限公司

利用非专利技术实现增资扩股

2001年2月成立的北京***电气技术有限公司（简称***公司），是一家创新型的高科技民营企业，从事低压电器、工业控制和自动化的市场开拓与分销。公司的创始人即公司董事长陈先生，经过多年理论研究与市场实践，自创了“基于互联网工业电气产品的***技术服务网络”非专利技术。

2002年3月，***公司聘请北京评估公司，对陈先生个人拥有的“基于互联网工业电气产品的***技术服务网络”非专利技术无形资产价值进行专项评估，评估价值为人民币2611万元。经过评估，***公司的注册资本金由评估前的400万元增加到2980万元，非专利技术无形资产占公司注册资本的86.58%，实现了增资扩股的目的。

2002年10月，***公司又聘请了北京评估公司对公司整体资产进行价值评估，评估目的是与北京市***总公司合资合作，成立新公司。经过评估，***公司的净资产为人民币3012万元。我们都知道，国有大型企业——北京市***总公司看中的是***公司的技术优势、人才优势、管理优势、创新优势等无形资产。经过评估及谈判终于于2002年11月双方合资合作成功，成立了北京***机电设备有限公司（注：北京市***总公司投入现金1200万元人民币）。

实践证明，***公司利用无形资产实现了增资扩股的目的，而且利用无形资产还实现了融资的目的，使新公司有了新的活力和生命力。目前，北京***机电设备有限公司已发展成为在中国华北地区增长速度最快、最具实力和最具影响力的分销商。

[无形资产运营暨评估经典案例]

高新技术成果控股51%
   ——上海天娜药物所一项科研成果以1550万元的
     无形资产入股项目公司，打破技术参股35%的上限。 

上海一项高新技术成果日前创下转化项目投资"天价"--上海天娜药物研究所开发的"圣洁医生"消毒洗洁液，以2550万元的身价"嫁"与上海金冠物产有限公司，并占合资新公司注册资本的51%。在上海市新修订的高新技术成果转化18条规定颁布后，首开科技成果以无形资产入股比例突破35%，并在项目公司中占绝对控股权的先河。
　　上海到娜药物研究所是该市首家民营药物研究所，该所开发的"圣洁医生"消毒洗洁液，攻克了杀菌与洗涤合二为一的技术难题，小批量上市后销路极好。金冠物产有限公司一年多前便对"圣洁医生"颇有好感，但药物所按当时规定的上限，开出"成果以无形资产35%的比例入股"的要价，让"金冠"听而却步。一年来，"圣洁医生"先后被认定为高新技术成果转化项目、国家重点产品，经评估公司评估，其无形资产高达8200万元。
　　上海新修订的18条中，明确规定科技成果转化项目以无形资产入股的比例可以超过35%。药物所就此提出，"圣洁医生"的成果转化，其无形资产形式在项目公司注册资本中所占的比例应为51%。取得控股权。"金冠"意识到：再讨价还价，会失去投资机会，那才是真正的失策。公司当机立断，与"圣洁医生""喜结良缘"，双方以5000万元注册资金成立新公司。
[无形资产运营暨评估经典案例]

以无形资产作价入股，菱花集团跨省兼并四家国有企业
盘活国有资产上亿元使数千工人重新上岗就业

本报记者 耿星群 

在许多企业被资金短缺所困扰，为无法扩大生产经营规模而苦恼之时，山东菱花集团利用自身无形资产作价入股，兼并了四家亏损、停产国有企业，走出一条利用无形资产高速、高效发展的集约经营之路。
    山东菱花集团原是一家镇办的小淀粉厂，他们不满足原有生产规模和产品，不断进行技术改造和产品更新，现以生产味精为主，是全国味精行业综合实力排名第二的企业。随着企业的发展，企业领导的现代企业意识不断增强，对无形资产的认识不断提高。1996年公司聘请北京评估公司，对企业的无形资产进行了综合评估，使企业的无形资产得到了充分的开发和利用。
　　菱花集团兼并的第一家企业是天津市静海味精厂。该厂是国有中型企业，自1987年国家投资3800万元建厂起，一直没能正常运转，截至1994年底已累计亏损达1600万元，欠银行贷款本息高达5600万元，资不抵债，职工放长假，每月只发50%工资。菱花集团遂以商标、商誉、市场、技术、管理等无形资产作为资本入股，探股51%，成立了菱花集团股份有限公司。菱花集团派出10余名技术、管理人员，对公司进行了全方位的技术改造和管理体制改革，到1996年已实现销售收入1.2亿元、利税1500多万元，职工年均收入7000元。
　　1996年第二季度，菱花集团又以无形资产投入3200万元，控股53%，与吉林长春味精厂联营，再次使一个长期亏损的企业获得新生。1996年10月，他们采取同样方式，控股51%与亏损多年的江苏镇江味精厂联营，经过38天的技术改造，使其年生产能力由3500吨提高到7000吨。近日，他们又以无形资产控股51％，与内蒙呼和浩特糖厂联营，预计可形成年产1万吨的味精生产能力，并使1000余人就业。
　　菱花集团不仅是以无形资产兼并企业干得漂亮，而且在不断提高无形资产的声誉和价值上也干得漂亮。
今天竖立在北京天安门广场东侧历史博物馆门前"中国政府对香港行使主权的倒计时牌"上，也赫然标有山东菱花集团的名字。山东菱花集团的无形资产，就在这每天成千上万游览天安门广场，驻足观看倒计时牌的游客的注视中断升值。
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